2611010002.- Gestion del Aprovisionamiento y Compras

Programacion semanal

En la programacién semanal te presentamos un reparto del trabajo de la asignatura a lo largo de las
semanas del cuatrimestre.

Contenido tedrico Eventos Actividades
(2 puntos) (4 puntos)
Tema 1. Las compras en la empresa ) ) )
1.1. ¢Cémo estudiar este tema? Asistencia a 2 sesiones
1.2. Marco actual presenciales virtuales a elegir a lo
Semana 1 o largo del cuatrimestre

1.3. Impqrtancna de .Ia funuon_ . (0,2 puntos cada una)
1.4. Principales funciones y objetivos
1 25 d Test tema 1
.5. Categorias de compras (0,1 puntos)
1.6. Compras en la cadena de suministro

Tema 2. El proceso de compra
2.1. ¢{Cémo estudiar este tema?
Semana 2 2.2. Valor de compra Test tema 2
2.3. Modelos de gestion (0,1 puntos)
2.4. Fases del proceso
2.5. Etica en las compras

Trabajo 1: Etica en el &rea de
Compras
(0,6 puntos)

Tema 3. Planificacion y estrategia de
compras

3.1. ¢Como estudiar este tema? Trabajo 2: Estrategia Compra
3.2. Planificacién de necesidades Test tema 3 pz;ra hospital

3.3. Disefio de estrategias (0.1 puntos) (0,7 puntos)

3.4. Poder de compras
3.5. Outsourcing

Semana 3

Tema 4. Prevision de la demanda

4.1. éComo estudiar este tema?
Semana 4 4.2. Fundamentos de prevision

4.3. Métodos de prevision

4.4. Métodos de prevision cualitativos

4.5. Métodos de prevision cuantitativos

Semana 5 Repaso temas 1 a 4 Test tema 4
(0,1 puntos)

Tema 5. Seleccion y evaluacion
5.1. ¢éComo estudiar este tema?
Semana 6 5.2. Fuentes de suministro Test tema 5
5.3. Seleccion de proveedores (0,1 puntos)
5.4. Evaluacion de proveedores
5.5. Parque de proveedores

Caso practico 1: Elaboracion y
seleccion de una oferta
(1 puntos)

Tema 6. Precios y costes
6.1. ¢Como estudiar este tema?
Semana 7 6.2. Concepto del precio Test tema 6
6.3. Factores en la fijacion del precio (0,1 puntos)
6.4. Métodos de fijacion de precios
6.5. Modalidades de precios de compra

Tema 7. Negociacion
7.1. ¢Como estudiar este tema?
Semana 8 7.2. Introduccién Trabaio 3: Negociacis
7.3. Definicidn y caracteristicas rabajo 3: Negociacion
) o a (0,7 puntos)
7.4. Tipos de negociacion
7.5. Un método para negociar

7.6. Estrategias y tacticas
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Contenido tedrico Eventos Actividades
(2 puntos) (4 puntos)
Tema 8. Gestion administrativa
8.1. éComo estudiar este tema?
8.2. El proceso administrativo L.
Semana 9 8.3. El contrato de compra-venta Test tema 7 Caso practico 2: Contrato
e 0,1 puntos 1 puntos
8.4. Contratos especiales ©1p ) ap )
8.5. Resolucion del contrato
8.6. Presupuesto, pedido y albaran
Semana 10 Repaso temas 4 a 8 Test tema 8
(0,1 puntos)
Tema 9. Organizacion de compras _
9.1. ¢éCoémo estudiar este tema? Foro: Centrales de compra propia
9.2. Evolucioén frente a centrales de compra
Semana 11 R o externas
9.3. Criterios de organizacion (0,6 puntos)
9.4. Organizacion «staff and line» Te’st tema 9
9.5. Centrales de compra (0,1 puntos)
9.6. Manual de compras
Tema 10. Control de compras
10.1. éComo estudiar este tema?
10.2. Introduccion
Semana 12 Test tema 10

10.3. Auditoria operacional
10.4. Cuadro de mandos

10.5. Indicadores de gestion
10.6. Benchmarking de control

(0,1 puntos)

Tema 11. Estandares de compra

11.1. éComo estudiar este tema?
Semana 13 11.2. Necesidad de identificacion

11.3. Estandar de codificacion

11.4. Maestro de datos

11.5. Intercambio electronico de datos

Test tema 11
(0,1 puntos)

Tema 12. Desarrollo y tecnologia en compras
12.1. ¢éComo estudiar este tema?
Semana 14 12.2. Desarrollo funcion de compras
12.3. Partnership y comakership
12.4 Mercados electrdnicos
12.5. Tecnologias aplicadas a compras

Test tema 12
(0,1 puntos)

Semana 15
Semana de repaso

Semana 16

Semana de examenes
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