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Bibliografía básica 
 
 

La bibliografía básica es imprescindible para el estudio de la asignatura. 

Cuando se indica que no está disponible en el aula virtual, tendrás que obtenerla por 

otros medios: librería UNIR, biblioteca…   

 

Los textos necesarios para el estudio de la asignatura han sido elaborados por la UNIR 

y están disponibles en formato digital para consulta, descarga e impresión en el aula 

virtual. 
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